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die Stoffe, die iiber den Inkohlungsprozef3 zu fossilen Brenn-
stoffen fithren. Diese Primirprodukte sind in der Haupt-
sache organische Sduren, entstanden durch saure Garungen
aus Cellulose und eiweiBhaltigen Materialien bis zu einem
maximalen py. Auch aus Lignin entstehen Sauren, wahr-
scheinlich schon durch bakterielle Einwirkung, sicher aber
im Laufe der Inkohlung.

Die Cellulose wird nicht imnier guantitativ zerstort,
sondern mafgebend fiir das Endresultat sind die gleich-
zeitig anwesenden Ausgangsstoffe und die Bedingungen,
unter denen sich der biologische Primirprozel vollzieht,
wobei die Mikroorganismen selbst die wesentliche Menge
des eiweiflartigen Anteiles des Ausgangsmaterials liefern.

Dall tatsichlich die Inkohlung organischen Materials
ifiber die Bildung organischer Sduren fiithrt, zeigen Unter-
suchungen an Stein- und Braunkohlen, aus denen sich
grofle Mengen von Sduren extrahieren lielen.

Wahrend Braunkohlen das Restprodukt einer weit-
gehiend aeroben Zersetzung einer Hochwaldvegetation dar-
stellen, wobei Cellulose und Eiweif} durch Pilze und oxv-
dative Reaktionen fast vollig zerstért und Lignin in Humin-
sauren umgewandelt wurde, vollzog sich die Bildung der
Steinkohlen in der Hauptsache unter anaeroben Be-
dingungen. Durch die Té4tigkeit der Mikroorganismen
bildeten sich dabei grol3e Mengen Protoplasma, so dald
immer Bedingungen geschaffen wurden, unter denen sich
mehr oder weniger groe Mengen stickstoffhaltigen Sapro-
pels ansammeln konnten.

Der Unterschied zwischen Braunkohlen und Stein-
kohlen liegt also nicht in einer grundsitzlichen Verschieden-
heit des Ausgangsmaterials, sondern in dem verschiedenen
primaren Zersetzungsprozel, da bei der Braunkohle die
Moglichkeit einer Bildung erheblicher Mengen sapropeli-
tischen Materials nicht gegeben war, FA. 16
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Die Klagen, dall die deutschen Verleger fiir wissen-
schaftliche Literatur zu hohe Preis fordern, wollen nicht
verstummen; es werden immer no h die Vorkriegspreise
2um Vergleich herangezogen, obwohl seit 1913 simtliche
die Preise bestimmenden Posten betrichtlich gestiegen sind,
die Absatzverhiltnisse sich sehr verschlechtert haben und
die Auf agen meist geringer festgesetzt werden miissen.

DaBl die Verkaufspreice heute meistens — durchaus
nicht immer — héher sind als vor dem Kriege, stimmt, ist
aber bedingt durch die im folgenden dargelegten Umsténde.

Die Preise hingen ab von:
a) Umfang;
b) technischen Gestehungskosten
(Satz, Druck, Klischees, Papier, Einband);
¢) Honoraren;

d) Unkosten (Propaganda, offentliche Abgaben und
Lasten, Mieten, Porti, Personal), d. h. den sogen.
speziellen und Generalunkosten;

e) Auflagehdhen;
f) Rabatten.

a) Umfang.

Der Umfang entspricht im wesentlichen der Intensitdt
der wissenschaftlichen und technischen Forschungsarbeit
und der dementsprechenden literarischen Produktion. Ver-
antwortlich fiir Diktion und Verdffentlichung sind zunéchst
Autor oder Redakteur. Die Verleger sind an sich ziemlich
zuriickhaltend geworden und treten heute kaum noch dafiir
ein, daB Biicher, groBe Sammelwerke und Zeitschriften
weitschweifig abgefaBt oder aufgebliht oder doubliert
werden, wenn es auch frither in Ausnahmeféllen geschehen
sein mag. Sogar bei ganz groB auf moglichste Vollstandigkeit
angelegten Werken, wie sie z. T. iiberhaupt nur einmal in
der Welt bestehen (Beilstein, Handbuch der org. Chemie,
oder Gmelin, Handbuch der anorg. Chemie) und fiir die
z. T groBe Beihilfen geopfert werden, hat man sich seitens
der Herausgeber auch zu Beschriankungen entschlossen, ohne
natiirlich die Grundlagen des Wertes dieser Werke aufgeben
zu konnen.

Vergleicht man den Umfang deutscher Arbeiten mit
englischen, franzosischen usw., o darf man nicht sche-
matisch verfahren, sondern mul3 u. a. *unbedingt beriick-
sichtigen, daB3 das gleiche z. B. in Englisch oder Franzdsisch
auf ungefihr 159, bis 209, weniger Raum ausgedriickt
wird als in Deutsch,

(Lingey. 18. Februar 1035.)

Wie stark schon im Vorjahr die Verleger uud Heraus-
geberaufzuldssige Kiirzung des Umfangs (und Hoéhe der Preise)
mit Riicksicht auf die Kaufer und Abonnenten gedriickt
haben, beweisen Riickgang in Umfang und Preis zahlreicher
wissenschaftlicher Archive und Zeitschriften im Jahre 1934.
Sie haben seit Tahren den im bekannten ,,Abkommen von
Miinster zwischen Hochschulverband, Bibliothekaren und
Verlegern (Sommer 1933) festgelegten Standpunkt vertreten,
dafl die Redakteure eine strenge Auswahl treffen, die
Autoren sich kurz fassen, Dissertationen nur in Ausnahme-
fillen in Biichern und Zeitschriften zum Abdruck kommen
und Doppelverdffentlichungen unterbleiben. Diese Richt-
linien sind erst kiirzlich wieder bestdtigt worden. Man kann
an Hand konkreter Unterlagen den im Jahre 1934 nur
durch Preisriickgang infolge von Kiirzungen entstandenen
Riickgang an Umsatz auf 2000000,— RM. schitzen. Das
muBten die Verleger natiirlich auf sich nehmen, soweit die
Kiirzungen geboten waren, und es soll auch an diesen
Richtlinien riicksichtslos festgehalten ‘werden. Sie diirfen
aber nicht gewissermaBlen Selbstzweck werden und ibers
Ziel hinausschieBen. Sie haben auch Folgen, die gerade in
der jetzigen Zeit unerwiinscht sein kénnen; denn es standen
infolge dieses Riickgangs den Verlegern (bzw. dem gra-
phischen Gewerbe) fiir Herstellung und Honorare rund
1500000,— RM. weniger zur Verfiigung, und bei den Ver-
legern wurden die Unkostenetats bei gleichgebliebenen
Personal- und Sachkosten um rd. 500000,— RM. und deren
Verhiltnis zum Gesamtumsatz verschlechtert, was sich
auf die verbliebene Produktion ungiinstig auswirken muf.

Und nicht nur der Umfang, sondern auch Ausstattung
und Reichhaltigkeit an Abbildungen und Tafeln deutscher
Werke und Zeitschriften sind zwecks Verminderung der
Preise bescheidener geworden, trotz aller oftmals entgegen-
stehender Wiinsche seitens der Autoren und Kiufer. Es
ist Tatsache, dafl die Preise bei Biichern und Zeitschriften
dem Riickgang an Umfang und Aufwendungen entsprechend
zuriickgegangen sind; dagegen hat eine Verbilligung pro
Druckbogen bisher nur in Ausnahmefillen und aus be-
sonderen Griinden erreicht werden kdnnen.

Schuld daran sind vor allem
b) die technischen Gestehungskosten,

die noch nicht gentigend zuriickgegangen sind. Sie liegen
aulerhalb der Macht der Verleger, deren Versuche, sie zu
driicken, bei dem gewil nicht auf Rosen gebetteten gra-
phischen Gewerbe sogar zur Griindung von Abwehr-Not-
gemeinschaften gefithrt haben.
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Diese Kosten sind nach den heutigen Tarifen noch
hoher als 1913:
fliir Satz und Druck um rd. 959%,, also trotz wieder-
holter Senkungen immer noch fast doppelt so hoch
wie 1913,

fiir Klischees um rd. 609, (Autotypie) und rd. 1509
(Strichitzung),

fiir Papier um rd. 129,

fir Buchbinderarbeit um rd. 1009,.

Bedenkt man, dafl ganz allein die technischen Ge-
stehungskosten, die der Verleger an Drucker, Papierhindler,
Klischeeanstalten und Buchbinder bezahlen und fiir die
spateren Kaufer vorlegen muB, durchschnittlich etwa 509
(hei groBen Werken, Archiven u. 4. noch melr) der ent-
stehenden gesamten Kosten ausmachen, so wird man ein-
sehen, dall schon ihrer Héhe wegen die Verkaufspreise pro
Bogen hoher sein miissen als vor dem Kriege.

¢) Die Honorare,

die natiirlich die allgemeine Steigerung ziemlich allgemein
auch mitgemacht hatten, inshesondere bei der Berechnung
in Prozenten vom Umsatz, sind bereits nach und nach ab-
gebaut worden und diirften heute vielfach nicht sehr viel
hoher liegen als vor dem Kriege. Da, wo sie in Prozenten
vom FErlos oder Ladenpreis herechnet werden, tragen sie
sur Testsetzung der Verkaufspreise prozentual bel.

Nun sind aber gerade auch die Autoren diejenigen, die
fir den Absatz viel tun konnen und die Literatur kaufen:
jede Kiirzung der Honorare schmalert natiirlich die Ein-
nahmen und Kaufkraft dieser Kreise, so dall sie sich fiir
Absatz —— Auflage — DPreis letzten Endes ungiinstig aus-
wirkt. Hs wire ein gefahrlicher Versuch, wollten wir etwa
so weit wie das Ausland (Amerika, England, Frankreich)
gehen, wo Autoren in vielen I[‘dllen, anstatt Honorar zu
ethalten, ansehnliche Druckkostenzuschiisse leisten miissen,
was selbstverstiandlich niedrigere Verkaufspreise zuldfit und
hei Vergleiclien heriicksichtigt werden muf3. Auch war und
ist es i1 Ausland in grolem Umfang iiblich, Monographien
und kostspielige Archive oder Zeitschriften zu subventio-
mieren. Wir konnen aber seit Jahr und Tag feststellen, daf
mit dem Riickgang oder Ausfall solcher Beihilfen die Preise
auch 1m Auslande steigen. Wilrend i Jahre 1934 die
Einfubr ausldandischer Literatur wertmiBig weniger zuriick-
gegangen ist als mengenmifBig (12,29, bzw. 169;), was auf
die Steigerung auslindischer Preise hinweist, ist die Aus-
fnhr deutscher Literatur wertmiBig stirker gefallen als
mengenmiflig (161/;%, bzw. 13,19,), auch ein Beweis fiir
den Riickgang deutscher Preise.

In den wenigen Féllen, in denen Herausgeber grofer
Handbiicher oder Zeitschriften wirklich hohe Honorare er-
halten haben mégen, sind auch diese woh! allgemein bereits
entsprechend herabgesetzt worden. Ist es aber recht und
billig, in den Fillen, in denen von einem hervorragenden
I'achmann die Preisgabe seiner Kenntnisse und Erfahrungen
zugunsten von Hunderten und Tausenden verlangt wird,
ihm ein angemessenes Honorar abzulehnen, das schlieBlich
fitr den Kéufer oft nur einen kleinen Beitrag ausmacht?
Wird es nicht immer schwieriger werden, solche Fachleute
ftir die Mitarbeit zu gewinnen, die von ihnen grofeLeistungen
an geistig hochqualifizierter Arbeit, an Zeit, Kraft und auch
an materiellen Unkosten zugunsten der Leser erfordert?

d) Unkosten.

Daf3 diese heute vor allem absolut, aber auch relativ
viel mmehr erfordern, diirfte unbestritten sein. Es ist deshalb
noch nicht méglich, den fiir sie in eine verniinftige Kal-
kulation einzusetzenden Prozentsatz zu ermifligen. Bei
tatsichlich immer noch steigender allgemeiner Belastung
der Betriebe und bei Schrumpfung des wertmifigen Uinsatzes

hat dieser Prozentsatz zwingenderweise sogar steigende
Tendenz. Der Verleger sorgt als reeller Kaufmann schon
im eigensten Interesse dafiir, die Generalunkosten so niedrig
wie moglich zu halten, arbeitet also méglichst sparsam,
damit das Produkt nicht unnétig belastet wird und nicht
zu viel seiner Betriebsmittel verschlingt.

Anzeigen und Prospekte kosten 509, und dariiber
mehr als 1913.

Offentliche Abgaben und ILasten diirften noch das
mindestens 4fache von 1913 ausmachen, von einer Senkung
ist im Verlag noch nichts zu spiiren; seit Ende 1933 sind
neu 29, vom Anzeigenumsatz als Abgabe fiir den Werbe-
rat hinzugekommen.

Der Index fiir Mieten betriagt durchschnittlich noch
mindestens 1209, fiir Heizung und Beleuchtung 1279,
fiir Verkehr 1409%,. '

Die Erhéhung der Postgebiihren, die das ganze Ge-
schift, vor allem Propaganda und Zeitschriften, stark be-
lasten, macht noch fast 209, aus. Was dies gerade bei
Zeitschriften bedeutet, geht z. B. daraus hervor, daB die
,,Angewandte Chemie’ und ,,Die Chemische Fabrik'‘ hierfiir
im Jahre rd. 159, der Gesamtkosten einschl. Redaktion
und Honorare aufwenden miissen.

Gehilter und Lohne erfordern bei der gro8en Mehrzahl
der Verlags-Angestellten (Kontoristen, Hilfskrifte, Schreib-
krafte usw.) und Arbeiter 259, bis 1009, mehr als 1913,
wobei der Riickgang der Arbeitszeit um rd. 109, noch nicht
beriicksichtigt ist; nur bei der relativ geringen Zahl der
hoheren Angestellten sind sie auf Vorkriegsstand oder wenig
dariiber zuriickgegangen.

e) Auflagehdhe.

Fiir die Summe der Aufwendungen unter b) bis d)
mul} der Ausgleich durch den Erlos aus derjenigen Anzahl
von Exemplaren gesucht werden, die nach Lage des In-
teressentenkreises und Absatzmarktes voraussichtlich in an-
gemessener Zeit abgesetzt werden kann, wozu im allgemeinen
heute gréBere und kostspieligere Anstrengungen nétig sind
als frither. Der Verleger kann einen seine Arbeit und das
Risiko einschlieBenden legitimen Gewinn sowieso erst bei
denjenigen Exemplaren suchen und finden, die er iiber diese
Mindestzahl hinaus verkauft. Aus diesem Gewinn mufl er
seine gegeniiber 1913 viel héheren Steuern decken und die,
seine und seiner Gefolgschaft Existenz bedrohenden Ver-
luste an Betriebsmitteln auszugleichen versuclien, die ihm
leider immer eine Anzalll seiner Unternehmen bringen. Es
sind oft fiir den Fortschritt besonders unentbehrliche Zeit-
schriften und Biicher, die wirtschaftlich per Saldo Verluste
verursachen. Diese Verluste sind seit 1914 auch durch
duBere Umstinde (Krieg, Revolution, Inflation, Umbruch
der Zeit, Neugestaltung des Rechts, des Schulwesens, der
Verfassung usw.) herbeigefiihrt worden und haben den Ver-
legern uneinbringbar viele Millionen, in einer Reilie von
Fillen sogar die Existenz gekostet. Auch leistet der Ver-
leger oft genug bewnfit von vornherein ZubuBlen, um seine
Aufgaben als Forderer, Mittler und Verbreiter geistiger
(iiter zu erfiillen.

Die richtige Bemessung der Auflage, von deren Héhe,
zusammen mit der Summe von Aufwendungen, der Ver
kaufspreis abhingt, gehort zu den schwierigsten wirtschaft-
lichen Aufgaben des Verlegers, selbst wenn ihm lingste
und gréfite Erfahrung und beste Berater zur Seite stehen.
Nur in den wenigsten Fillen 148t sich der Absatz im voraus
sicherstellen. Der circulus vitiosus: je hoher der Preis,
uni so geringer der Absatz, je geringer der Absatz, um so
héher der Preis, ist nicht aus der Welt zu schaffen. Des-
halb strebt der Verleger schon von selbst nach niedrigen
Preisen, wenn er glaubt, damit den Absatz entsprechend
steigern zu konnen,
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Um die Preise fiir die Xidufer mdglichst niedrig zu
stellen, geht der Verleger schon lange in seinem Wagemut
weiter als vor dem Kriege und ist bereits zufrieden, wenn
z. B. ein Lehrbuch Neuauflagen anstatt wie frither in 3
bis 4, heute in 7 bis 8 und mehr Jahren erlebt. Es gibt
dafiir aber Grenzen, mit Riicksicht sowohl auf die Fest-
legung und Verzinsung der (meist stark zusammenge-
schrumpften) Betriebsmittel, wie auch auf die rasche
Weiterentwicklung des behandelten Gebietes.

Gerade der zweite Grund 1iBt es hiufig nicht zu, eine
lange Laufzeit fiir eine Auflage ins Auge zu fassen, weshalb
man jetzt vielfach zu kleineren Auflagen und demzufolge
hoheren Preisen als frither gezwungen ist, so daf also eine
kleinere Anzahl von Exemplaren die entstandenen, gegen-
iiber friiher viel hoheren Kosten zu decken hat.

Auch der durch erhdhte Produktion der Autoren ge-
steigerte Wettbewerb mehrerer Biicher (hier und da auch
mehrerer Zeitschriften) {iber das gleiche Thema und fiir
den gleichen Abnehmerkreis zwingen oft zu kleineren Auf-
lagen, ferner die Uberfiille an anderer, die Kauferkreise in
Anspruch nehmender Literatur, der starke Riickgang der
Zahl der Studierenden und ihres Leseeifers, das Ansteigen
des Leihwesens, u. a. m., wie Lesemiidigkeit, Ablenkung,
Unrast.

Der fiir deutsche Biicher und Zeitschriften und ihre
Preise sehr wichtige Auslandsabsatz ist nicht nur aus den
gleichen Griinden wie im Inland im allgemeinen ungeheuer
zuriickgegangen, sondern auch wegen des Absinkens der
meisten fremden Valuten, der politischen FKinstellung
in manchen LAndern und der wachsenden Konkurrenz
englisch-ainerikanischer, franzosischer, hollandischer,
italienischer, schweizerischer usw. Biicher und Zeit-
schriften gleichen Inhalts in ihren Ldndern und auf
dem Weltmarkt. Dazu komint, daB die I.iAnder mit
uiedrigen Valuten im Verhidltnis zu uns natfirlich billiger
herstellen und demzufolge verkaufen als wir, besonders
wenn sie, wie die angelsichsischen, ein viel groferes Sprach-
gebiet als Absatzfeld haben.

Bei Zeitschriften angewandt-wissenschaftlichen oder
technischen Inhalts it Anzeigen, deren Ertrignisse neben
denen aus Abonnements frither wesentlich zur Deckung
der Kosten beitrugen, also eine niedrigere Bemessung der
Abonnementspreise gestatteten, kommt zu den aufgefiihrten
Griinden fiir die Hohe der I'reise als schwerwiegend hinzu,
dal3 der Umsatz an Anzeigen und der Uberschu daraus
sowohl prozentual als auch absolut stark gefallen sind.
Gegeniiber dem Hochststand (1929—1930) hetragt der
Umsatz nur noch rund ein Drittel und der FErtrag ein
Fiinftel. Diirfte auch der Tiefstand iiberschritten sein, so
ist mit wesentlicher Besserung noch nicht zu rechnen.

Wenn nun trotz allem einmal ein wissenschaftliches
Buch oder eine Monographie oder auch eine Zeitschrift
erscheint, die pro Bogen zum sogenannten Friedenspreis
oder gar zu weniger zu haben ist, so darf dies nicht zu falschen
Riickschliissen iiber die Preispolitik der Verleger verfiihren.
Solche abnormen und irrefilhrenden Preise sind bestimmt
nur dadurch moglich, daB der Verfasser oder Herausgeber
oder andere Stellen oder alle zusammen entsprechend grof3e
Opfer gebracht haben oder stindig bringen, gleichviel aus
welchen Griinden. Gerade in letzter Zeit sind im Auslande
(z. B. Schweiz, Holland, RuBland) Biicher erschienen und
neue Zeitschriften gegriindet worden, die nur deshalb so
billig sind, weil groBe Unternehmen oder der Staat sie
geldlich stark unterstiitzen.

f) Rabatte.

Will man die Berechtigung der Héhe deutscher Biicher-
und Zeitschriftenpreise ganz objektiv ergriinden, so sind

auch die Rabatte fiir den Zwischenhandel (Sortimenter,
Grossisten) zu berticksichtigen, die anteilig mit einkalkuliert
werden miissen. Sie betragen bei wissenschaftlicher Li-
teratur im allgemeinen 259%, bis 309, und mehr, wihrend
sie im Ausland bei Biichern vielfach bei 159, bis 162/,9%,
liegen (2 pence in-the-shilling-system) und bei Zeitschriften
bei 2%, 59, 10%. Das fiir die Verbreitung des gr6Beren
Teils unserer Literatur wichtige deutsche Sortiment weist
aber immer wieder darauf hin, da} es mit einem geringeren
Unkostensatz als durchschnittlich 229, bis 259%, vom
Umsatz nicht auskommen koénne. Er wird in der Regel um
so weniger ausreichen, je geringer der Umsatz des einzelnen
Geschiftes des stark iibersetzten Berufs dem Werte nach
wird, auch dann, wenn in letzter Zeit der Absatz der Stiick-
zahl nach in vielen Sortimenten gestiegen sein mag; jedoch
nicht bei wissenschaftlicher Literatur. Wihrend im September
1930 der Durchschnittspreis der neuen deutschen Biicher
noch 8,36 RM. betrug, betrug er im September 1934, also
nur 4 Jahre spiter, nur noch 4,32 RM. Diese fiir den Gesamt-
umsatz sehr einfluBreiche Senkung der Preise ist zwar iiber-
wiegend auf die groBe Zahl billiger Zeitbiicher, Broschiiren
oder fiir Massenabsatz bereclineter, wenig wnfangreicher
Ver6ffentlichungen zuriickzufiihren. Aber auch wissen-
schaftliche Biicher und Zeitschriften haben dazu beigetragen,
ohne jedoch einen die Schrumpfung des wertmafligen Um-
satzes ausgleichenden Mehrabsatz zu erreichen, da die
Kaufkraft der in Frage kommenden Personen und Biblio-
theken noch weiter zuriickgegangen oder anderweit in An-
spruch genommen worden ist. Das bestitigt auch das
neueste Zugestindnis eines fithrenden amerikanischen Biblio-
thekars, nach dem der Absatzriickgang weniger an den
Preisen als an der Senkung des Wertes des Dollars und der
Schrumpfung der Mittel liegt. Mit dieser Senkung konnten
weder die Kosten der Produktion Schritt halten, amn aller-
wenigsten in Deutschland, noch die von ihnen und dem
Absatz abhangenden Verkaufspreise, die infolge des Riick-
gangs im Absatz und Umsatz einem starken Druck nach
oben ausgesetzt sind.

Nur Irhohung der Kaufkraft (Finkommen, Kultur-
etats) und Senkung der technischen Herstellungskosten
nebst Abbau der Lasten werden — und zwar automatisch —
zur Erhéhung des Absatzes von Exemplaren hzw. der Zahl
von Abonnenten und — bei weiterhin angeniessener Kiirzung
des Umfanges und weiser Beschrinkung in der literarischen
Produktion — zur Senkung der Preise fithren, ohne dal ein
Teil der Betroffenen Schaden leidet, der stets auch weitere
Kreise in Mitleidenschaft zieht.

Dann brauchen wir auch noch nicht zu dem ver-
zweifelten Mittel zu greifen, das neuerdings sehr bekannte
amerikanische Bibliothekare vorschlagen und das dahin geht,
nur die wichtigsten, allgemein interessierenden Arbeiten
ganz zu ver6ffentlichen. Alle anderen wiiren als Manuskripte
zu sammeln, von denen vorerst nur Ausziige erscheinen
sollten; die Interessenten k6nnten dann Photokopien dieser
Manuskripte beziehen. Honorare gibt es dann offenbar
itberhaupt nicht mehr. Dieses Mittel radikal bei Biichern,

Zeitschriften und Zeitungen durchgefiihrt, wiirde nach
Ansicht der Amerikaner eine gewaltige FEntlastung der
Zeitschriften (von denen viele iiberfliissig wiirden), der

Bibliotheken und der Leser bewirken.

Eine solche {ibertriebene Umwilzung wiirde aber u. L.
zu einer Verédung des Schrifttums fithren, die Lage und
Funktionen der wissenschaftlichen Literatur ins Mark
treffen, dem Lernenden und Forschenden die Arbeit und
die Benutzung der Quellen auBerordentlich erschweren und
die Beschaffung enorm verteuern, aber nicht verbilligen.
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